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The Product




The Challenge
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e Story at retail

* From US Blanket
Approach to
Local Approach
for European
Markets
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SunPatiens als
Verkaufsrenner

Das Gartencenter Dingers in Koin gehdrt zu den Pionieren der grinen
Branche, die sich durch Qualitat und Service profilieren. Seit drei Jahren
fiihrt das Fachgariencenter SunPatiens und hat sich dazu entscheiden, im
Bereich der Impatiens nur noch dieses Sortiment anzubieten, Stefan Muss
hierzu: ,Wirsind davon {iberzeugt,
dass sich SunPatiens perfekt fiir
P unsere Kunden fir die Beet- und

) W P Balkonpfanzen eignen. Ein Test be
%A‘Q HLCLEI'J) | ¥diner Kieingartnem gab ein sehr

positives Feedback und hat uns in
dieser Entscheidung bestirkt. "
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The Approach

Pilot Project: Germany
3 year approach

Year 1:
Awareness to Retailer

Year 2:
Brand development with Retailer

Year 3:
Approach consumers via garden
centres

Partners: German SunPatiens

distributors, VDG, Haymarket
SAKATA
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GARTENCENTER DINGER,
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Im Wettbewerb des Verband Deutscher Gartencenter VDG

und Sakata Ornamentals Europe im Jahr 2013

Januar, 2014
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454 PROJEKTE

Fibrende Jungpflarzenfimen wie ewwa An-
dress Kientzerbiten Sunbatiens an und sind
ievon Gberzeugt. SanPatenssind dank her-

geante Sortiment aus und it auch auf
1PH 20 finden. Sunfatiens gehéren unbedingt
i das Sotiment ibvender Gartencente,
wenn diese etwas i dieLufriedenbei det
Kunden tun wollen. Mt SunPatiens gt man
dabl auf Nummer sichert

e und stecken Hize locker weg. Autirtem
sindsi onorm ital, explodieren fomiich vor
sighkrat und beanspruchen nur weni Pre-
e. iesind somitdea o den Fachhandel, 62
ot Qualtt z3ht Zahireiche Tests it unab-
hingigen Gartenbau-Versuchsanstaten und
niersiaten biachten hervoragende Ergeb-
nise fr dise einzigarige Zichtung. Die
Pranzen snd superstars unter en Dauerbid-
e, und das 3us guten Granden.

SunPatiens sind Bitenschonheiten
Si leuchten in neun attaktien Farben und
besindrucken pausenios in dri ahreszeten:
ihve Biateelt startet im FrGhjah, in heiben
Sommerperioden machen sie nicht schizpp
und selbstim Herbst, wenn viele andere Beet-
‘und salionprianzen ihren Hohepuni schon

tiens immer noch mit unvergleichicher ar-
ben- und Blatenale.

Vital und blihfreudig

Sunpatiens stotzen nicht nur vor BIGhKGM,
sondern auch vor stabile VIt e tolerie-
ren jedes Wetter und fassen sich von Hize,
Regen oder Wind nicht untersegen. Zudem
sind sie unempfindiich gegeniber Krankhei-
ten, auch gegencber denen, die wie aischer
wehitau die anderen mpatiens dahinvaren
kDanen. Sunpatienssind de obustetemati-
ve 2u den herkbmmlichen leschen, SunPa-

el {15) 90-6490
Fx ot) 290-6499
omamentals-mavteting@sokots-eu.om

Si finden SAKATA auf derIPM 2017 und im
gav-Creatvcenter.

genkonnen vel bet3tigen, diesichvon sun-
Patens abereugen lassen. Andress Kentzer
hieru: Wi fahren Sunvatiens seit vilen
Jahren im Sostiment und sind hienvon Gber-
20ugt." Sunaliens lasen Sich vilsitg ver-

‘ Der Kientzler gehdrt zu den innovativen Dises ist bei Sunpatiens nicht 2u enwarten.  wenden: ob als habsche Ampelpfanze an der
® " der grinen Branche, diesich durch Qualitst und Service pofiieren. Seit e e tem e acher i a e
3 1T % 'M vielen Jahren fihrt der Prtner SunFatiens im Sortiment.Vielesind von e e M ol el e s
DYEID," " sunkaens sheceugt nd fonstteren: i arenegesc " e i ki e S s s S i

'_/—/ der SunPatiens sind beeindruckend. leder, der SunPatiens fr die Si- nomalen mpotes llrianahltensoche A s i en Vet wiede i~ pasen e,

son mit Beet- und Balkonpflanzen einsetzt, stellt das fest. Auch an der da die Anfallig- Liestche

Betriebsflache Jungpfanzenproduktion SunPatiens, den ganzen Sommer lang!* f gegeniber s Andeas von des Beeck
= TSRO smoscTe 206 THSPO pmccere 2006 =

The Marketing Mix

Year 1

 Sampling

* Garden Centre
Competition

* Trade Advertising

* Landscape Displays
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The Marketing Mix

Year 2 — add in:

* Trade Shows

e Advertorials &
Testimonials

 Point of Sale Material
e TASPO Award

* |n-store promotions
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SUNPATIENS ASSORTMENT
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UBER

DISTRIBUTORS

MARKETING SUPPORT

Sun Patiens-Neuheit fir Balkon, Terrasse & Garten

L @s besor

Vo ih fichen Forschungstet

e

sen vergangener Jahrhunderte beachten

Naturforscher alleril Planzenschatze aus

und dem Hochland Nevguineas - beides

term, besser bekannt als Rohe-mich-nich.
an. die llrdings in den Wakdern Blicben.

Balkon- und Bumengartoer freven sich

plod
kraft und beansps

Blttenschonhetin der

Extraklase, eochien in neun atraktiven
Farben und becindrucken passenlos 1o

dret fahreszeten

IMAGES

NEWS & EVENTS

CONTACT

unterksiegen. Zudem sind SunPatiens un.
empfindiich gepentber Krankhetten auch

egentber denen, die wie Falscher Mehl
tau die anderen Impatiens dahinratfen
e sind DIE robuste Akernative 2 den
herkommlchen Licschen

Aseige

Nach dem Pilanzen wurzeln sie rasch an,
veachsen dann schnel in Hohe und Brese
und braschen autier geicha
te und den Oblichen Domgerya
Pllge. Selbst lstges Ausputzen et

denn Verbiahtes flt saober sb, Hingen
SunPatiens doch etnmal welk berab, dann
haringendem Was-
Sern wieder i voller Pracht ds

sthen e nach

1. Das Ausputicn war gestern, den SunPaticns sid pilcgeleichi
2 Garade auf dor Torrasse berzeugen SunPatiens, wil sic immer gut aus-
'3 Neun tolle Farben zieren das SunPatiens-Sortiment, welches in drel Jah-

Balkon &Terrasse

Einwurzolungsphase (dauert
ctwa sioben bis zohn Tage)
stets gleichmaig feucht.

* Gutes Wassern je nach Witte-
rung auch nach dem Anwach
sen dankt die Pflanze mit
Oppigem Wuchs und reicher
Bute.

Die Allround-SunPatie
Dank der vilsetigen Standortwonsche
Kinnen Sie Sun Patiens unghiublich viel
settig clnsctzen. Ob als hobsche Ampel
pllanze an der Fingangsto, In ener Halb-
schale an der Terrassenwand, m schicken
Blumenkasten oder indlichen Korb auf

Da dicse neuen .Lieschen” behalten thren
dicht-boschigen, Kompakten Wochs. Im

bis 2060 . tn Kibel, Kasten

The Marketing Mix

Year 3 — add in:

* Videos

e Advertorials
Consumer Magazines

* www.SunPatiens.eu
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http://www.sunpatiens.eu/




The Result

SunPatiens
n Store!
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